Tal i Havsjö, 060503, Holger Jonasson:
Det som jag håller i min hand är en bil.
Men det är ingen Volvo. Det är en dansk Ferrari!
Men, när började man producera italienska bilar i Danmark?
-Det gör man ikke ännu. Man producerar dessa danska bilar i Habo, en liten kommun, 60 km från Nässjö, 20 km från Jönköping, väster ut.
För fyra år sedan köpte Thoms den anrika karamellfabriken Webes i Habo, som startades 1952 av bröderna Folke och Bengt Wärnbring. 
På den tiden stod de två bröderna och  gjorde handgjorda  marmeladkarameller och chokladcigaretter. 
Men 1985 kom man på det här med Ferrarin. Och 23 år senare tyckte Thoms, som producerar 40 000 ton godsaker om året, att det var dags att slå till och köpa Webes.
Den dansk/svensk/italienska Ferrarin är Thoms största enskilda produkt. Det spottas ut 1 200 ton årligen från fabriken i Habo.
Idag är det en dansk och en norrman som leder det tidigare ursvenska företaget.
Tills för tre år sedan hette mannen som var vd Mats Wärnbring, son till Folke och Bengt.
När Mats sålde företaget 2002 till Thoms så tyckte både han och kollegerna att det var den bästa bilaffär han gjort.
”Det flyger nog bara förbi en sådan sparv en gång, så det gällde att slå till”, sa Mats.
Ett exempel på hur ett litet småländskt företag kan växa till ca 50 anställda och faktiskt få spela en viktig roll med sina 1200 ton ferraribilar i ett stort danskt företag.
Men det är inte bara danska godisfabriker som satsar i Småland. Av förhandsinformationen vet ni att vi har Expedit A/S, Danska Turistrådet, Cubic A/S, Cheapy, Jem & Fix och många andra.
Och så har vi JYSK. Jag måste snabbt få berätta för er den verkligt sanna historien om hur JYSK hamnade i Nässjö och effekterna av detta.
-Etableringenschefen ringde i mitten på 90-talet och meddelade att JYSKinte skulle ha butik i Nässjö för vi ansågs ligga för nära Jönköping, "men eftersom ingen var hemma i er grannkommun tänkte vi att ni kunde berätta lite för oss om småländska höglandet".
Vi övertygade honom om att Nässjö var rätt plats för en butik och JYSK bestämde sig.
Några veckor innan starten av butiken kom dock etableringschefen in och var arg för att kommunen sagt att det behövdes fyra duschar, trots att bara tre personer skulle arbeta i byggnaden. Det här lilla problemet löste sig dock på en kvart, det räckte med två duschar! Snabbheten i agerandet imponerade på JYSK och Lars Larsen fick information om skeendet.
Nässjö började bearbeta JYSKS företagsledning.
Efter några år ringde sverigechefen och ville träffa Nässjö två timmar "vi skall bygga ett litet lager, vi vet att ni är snabba, så ni tillhör de kommuner vi vill studera".
Sverigechefen och arkitekten kom en onsdag. Man besökte flera kommuner i Småland och Västra Götaland under onsdag-torsdag.
På torsdagskvällen kom sverigechefen hem till sin bostad. I brevlådan låg ett komplett förslag från Nässjö. Fredag morgon ringde Nässjö på nytt och kommande måndag gjorde man nytt besök och visade kreativa lösningar.
För att göra en lång historia kort; JYSK valde Nässjö, inte för att man var billigast, men man agerade alert och snabbt och med tanke på att järnväg fanns, som av JYSK bedömdes värdefullt för framtiden, så hamnade JYSK i Småland.
Vi vet att detta i sin tur har påverkat hela regionen. Flera stora företagsetableringar och satsnignar har följt i spåren av JYSK.
Utbyggnaden av Höglandsterminalen, Postens brevterminal, RUSTA, Tura Scandinavia samt etableringarna av Netto, Jem&Fix, Cheapy
utgör några exempel. Man kan gott säga att JYSKS satsning i Nässjö har påverkat hela regionen.
